
Ihre Kosmetikfachberaterin

Vor einiger Zeit ging eine ehrgeizige Frau in ein erfolg­

reiches Geschäft, das  für seine schöne und qualitativ 

hochwertige Ware bekannt war. Sie ging direkt zum 

Inhaber und sagte:

„Mein Herr, ich bin beeindruckt von ihrem Warenan­

gebot. Ich würde gerne bei Ihnen arbeiten und hier 

Karriere machen. Ich verspreche Ihnen, dass ich hart 

arbeiten werde.

Im Gegenzug fordere ich ca. 30% Provision auf die 

Ware, die ich verkaufe und 13% zusätzlich, wenn ich 

monatlich Ware mit einem Wert von über € 200 ver­

kaufe. Dann möchte ich, wenn ich vier neue Personen 

in Ihr Geschäft einbringe, 6% Bonus von deren und 

meinem Umsatz. Unbeschränkte Aufstiegsmöglich­

keiten zu haben, ist für mich auch wichtig.

Wenn ich meine Arbeit sehr gut mache, erwarte ich 

jede Menge Preise und Anerkennung sowie regel­

mässig kostenlose Produkte und Geschenke, ein    

Firmenauto nach meinem Geschmack, brauche ich 

natürlich auch – ach ja, 

und eine Traumreise zu einem wunderschönen Ort.

Ausserdem möchte ich nicht nach geregelten Arbeits­

zeiten arbeiten. Ich möchte meinen eigenen Arbeits­

plan aufstellen und arbeiten, wann es mir passt.

Und… Natürlich steht meine Familie immer an erster 

Stelle und dass ich meine Freizeit selbst bestimmen 

kann. 

So, ich glaube, das war alles! Wann kann ich bei 

Ihnen anfangen?“

Nachdem sich der Besitzer von seinem Schock er­

holt hatte, schüttete er sich vor Lachen aus. „Meine 

Dame, das können Sie nicht ernst gemeint haben. 

Sie leben in einer Traumwelt! Sie werden niemals 

solche Möglichkeiten finden – NIRGENDWO!!!“

Er täuschte sich – diese Dame könnten SIE sein. 

Sie haben all diese Möglichkeit bei Déesse als 

Kosmetikfachberaterin! 

Traumjob in Sicht!
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